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Hur kan dina saljare skapa battre affarer pa en tuffare marknad?

e Vilka kompetenser behdver dina saljare utveckla?
e Hur ser dina kunders inkdpsprocess ut?
e Hur val matchar ditt erbjudande kundens behov?

All férsaljning handlar i grunden om relationer mellan manniskor. Kan du dessutom
visa kunden att det du séljer tillfér ett mervarde som dverstiger priset, kommer din
forsaljning 6ka markant. Nagra av framgangsfaktorerna ar vikten av grundliga
forberedelser infor alla typer av méten med din kund samt din formaga att kunna
skapa och bygga bra kundrelationer. Nar produkterna ér mer eller mindre likvarda sa
ar relationen helt avgérande nar kunden valjer leverantor.

Upplagg

Vi utvecklar och anpassar program efter de behov som finns i din organisation.
Tyngdpunkten kommer att ligga pa praktisk tillampning av de olika delmomenten i
saljprocessen. Det kan vara fran 1-dagars upplégg runt ett specifikt tema till en
flerstegsutbildning som stracker sig upp till 6-8 dagar.

Exempel pd nagra tankbara teman

Varfor ska kunden valja ditt foretag som samarbetspartner?
Hur vinner du fértroende och skapar bra relationer?
Fragemetodik, vad ar viktigt for kunden och dennes behov?
Vad vinner kunden pa din affarsldsning
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